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Der direkte Draht
Lobbyismus
In Brussel

IHKs in Bayern
100 Jahre Selbstverwaltung

der Wirtschaft
Commerzbank
BELEG-EXEMPLAR Hilfe in der Kreditklemme
(siehe Seite ﬁ ......... ) Wirtschaftskrise

Welche Unternehmen resistent sind
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Sichere Geschafte

Mittels Factoring kdnnen sich Unternehmen dauerhaft vor Zahiungsausféllen schiitzen.

Zudem ergibt sich eine ganze Reihe weiterer Vorteile.

.ZUNACHST DACHTE ICH — Facto-
ring - was ist das eigentlich,” er-
innert sich Einzelhdndler Tors-
ten Ney. Doch er fand rasch Ge
fallen an dieser Finanzdienst-
leistung. Beim sogenannten
Verkaufsfactoring verfulBBert
Ney, der unter anderem
Tankstellen oder kleine Ge- .
schenkldden mit Spiclzeug,
Batterien oder Feuerzeu-
gen beliefert, seine Forde-
‘Tungen aus einer Vielzahl
von Warengeschiften an
die S-Factoring GmbH.
Dieser Finanzdienstleister
ither weist rund 80 Prozent
der ausstehenden Summe
an Ney. ,Oft ist das Geld
schon am nidchsten Tag auf
unserem Konto, wir kin-
nen damit wiederschnell
investieren,” bekriftigt der
Unternehmer. Den Rest er-
hilt er, nachdem sein Kun-
de die Rechnung komplett
bezahlt hat. Ein wesentlicher Vog
fiir ihn darin, dass er rasch iiber fr
quiditit verfiigt, um Neuware einzukaufer
Zu den Factoring-Anbietern zihlen
Unternehmen wie die VR Factorem, die
zum Bundesverband der Deutschen Volks-
banken Raiffeisenbanken gehért. Die
Deutsche Factoring Bank, SiidFactoring
sowie S-Factoring sind bei der Sparkassen-
Finanzgruppe angesiedelt. Auch andere
Kreditinstitute wie HypoVereinsbank,
Deutsche Bank, Commerzbank, Postbank
oder Dresdner Bank bieten ihren Kunden
Factoringléisungen. Hinzu kommen zahk
reiche weitere Anbieter wie die bankenun-
abhiingige Miinchner Vantargis Factoring.
Die ' vielseitige Finanzdienstleistung
wird immer beliebter. Nach Angaben des

1

Transaktionen wuchs Sogar-um 285 Pro-

zent auf iiber 24,8 Milliarden Euro. Zu den
Auftraggebern gehiren Unternehmen aus
zahlreichen Branchen wie etwa Grof3- und
Zwischenhindler, Industriebetriebe, Ma-
schinenbauer sowie das gesamte verarbei-
tende Gewerbe. Auch im 1. Halbjahr 2008
legte der deutsche Factoring-Markt kriiftig
zu: um iiber 24 Prozent auf knapp 51 Milli-
arden Euro.

JFactoring hat damit wieder einmal ge-
zeigt, dass es eine zunehmend nteressan-
ter werdende Finanzierungsform ist, gera-
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de auch in Zeiten stiirmischer Finangz-
mirkte*, betont Joachim Secker, Sprecher
des Vorstandes des Deutschen Factoring-
Verbandes. Uber 68 Prozent aller ange-
kauften Forderungen bewegten sich in ei-
nem Umsatzsegment bis zu 7,5 Millionen
Euro. ,,Gerade der Mittelstand setzt ver-
stirkt auf Factoring als Liquiditits-
bringer”, so Verbandschef Secker.
Laut Verbandsschitzungen legt
die durchschnitthiche Gebithr je
nach Aufwand und Risiko zwi-
schen 0,8 und 2.5 Prozent vom an-
gekauften Forderungsbestand.
Deutschland ist bei dieser Finan-
zierungsform jedoch keineswegs
an der Spitze. In GrofSbritannien
etwa summierte sich der Gesamt-
) - markt schon im Jahr
2005 auf 237 Milliar-
den Euro, in Ita
lien waren es 111
Milliarden.
. Zugute kommt
den Factoringkun-
en nicht nur der
schnelle, sichere und
5 pianbare Liquiditiitszu-
kann das Mahnwesen kom-
allen — diese Aufgaben iiber-
it der Dienstleister, der den Kunden

‘einen praktisch hunderiprozeniigen Aus-

fallschutz garantieren kann: Wenn der
Kiufer nicht zahlt, springt der Factoring-
partner ein. Fiir die Unternchmen kom-
men giinstige Bilanzeffekte hinzu. So wer-
den dank solcher Transaktionen die kurz-
fristigen Kredit und Kontokorrentlinien
entlastet, die Bilanzsumme verringert
sich, die Eigenkapitalquote steigt. Im End-
effeltt kann dies zi einem verbesserten
Kreditrating sowle attraktiveren Zinskon-
ditionen filhren. Angelegt sind die Facto-
ringvertrige meist auf mehrere Jahre, wo-
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Schont das Eigenkapital in der Bilanz Factoring

bei die Kundschaft selbst festlegt, welche
Schuldner gleichsam ,verkauft® werden
sollen.

Die Miinchner Vantargis Factoring bie-
tet als neuen Service fiir Kommunikations-
agenturen einen Factoring-Check an.

PR-AGENTUREN IN GELDNOT

Hintergrund: Durch die Finanz und Ban-
kenkrise wird es fiir die rund 1500 deut-
schen PR-Agenturen offenbarer immer
schwerer, ihre: Liquiditidt zu sichern. Die
25 groflen ‘ﬁéénmren am Markt gehéiren
teiiweise zu amerikanischen Mutterkon-
zernen, was den Zugang zu Krediten zu-
siitzlich erschwert. Die kleineren Agentu-

ren wiederum kdmpfen
oft mit hohen Aullenstidn-
den und langen Zah-
lungszielen. Factoring
soll hier Abhilfe schaffen
und die Liquiditét daver-
haft sichern. ,Factoring
ist fiir uns besonders auf
grund der Auslagerung

ments interessant®, er-
liutert Dominik Schil-
ling, Inhaber der Schil-
ling PR, Dank Factoring
konaten Kommuanika-
tionsagenturen beruhigt
in die Zukunft schauen,
glaubt der Agenturchef.
Das Risiko fiir den
Ausfall einer Forderung geht dabei auf den
Finanzdienstleister tiber, ,Wir sichern ei-
nen moglichen Rechnungsausfall durch ei-
ne angeschlossene Warenkredilversiche-
rung ab¥, erklirt Marco Frihlich, Proku-
rist der Vantargis Factoring. Im Falle einer
Insolvenz eines Debitors miissen be-
reits bevorschusste Rechnungen im
Ulbrigen nicht zuriickgezahlt werden,
sondern bleiben dem betroffenen Kunden.
Ein weiteres Element dieser Finanz-
dienstleistung ist die Ubernahme des For-
derungsmanagements. Dazu gehdrt ne-
ben der Debitorenbuchhaltung auch das
Mahnwesen. Dabei verbucht die Vantargis
siamtliche Ausgangsrechnungen und stellt
eine taggenaue Debitorenbuchhaltung zur

des Debitorenmanage- -

Verfiigung. Wenn ein Debitor tatsichlich
nicht fristgerecht bezahilt, liuft ein mit dem
Kunden abgestimmtes Mahnprocedere an.
Anders funktioniert das sogenannte Ein-
kaufsfactoring. Dabei begleicht der Fi-
nanzdienstleister schnellstmoglich die Lie-
ferantenrechnungen seiner Kunden. Diese
wiederum erhalten damit optimale Voraus-
setzungen, um Rabatte oder Skonti voll

RISIKO AUSLANDSGESCHAFT

auszuschipfen. Das Geschiftsprocedere
gestaltet sich folgendermalen: Zundchst
schlieft der Factoring-Dienstleister mit
seinen Kunden einen Kauf- und Riickkauf-
vertrag iiber die georderten Giiter ab,
Innerhalb von zwel bis vier Tagen nach
Rechnungseingang tiberweist das Finanz-
institut die komplette Rechnungssumme
abziiglich Skonto an den Lieferanten. Der
Factor-Kunde wiederum iiberweist den
Kaufpreis mit einem vertraglich fixierten
Aufschlag innerhalb eines vereinbarten
Zahlungsziels, zum Beispiel 120 Tage, an
den Finanzdienstleister.

Als Schutz vor Forderungsverlusten kann
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auch ein Auslandsfactoring zweckmifig
sein, Dabei verkauft ein Exporteur sdamtli-
che kurzfristigen Forderungen aus Waren-
oder Dienstleistungsgeschiiften an eine
Factoringgesellschaft. Auf diese Weise er-
hilt er einen praktisch 100%igen Ausfall-
schutz und verbessert seine Liquiditit.

Im Prinzip luft ein Auslandsfactoring lduft
dhnlich ab im Inland. Wer seine Forderun-
gen verkaufen will, geht zu seinem Kredit-
institut oder einem unabhingigen Dienst-
leister. Wenn die Jahresabschliisse samt
der geforderten betriebswirtschaftlichen
Unterlagen vorliegen, erstellt der Facto-
ring-Anbieter ein individuelles Angebot. &
Factoring-Geschiftsfilhrer Roland Scholz
erliutert: ,Wir priifen generell die Rechts-
risiken in Bezug auf die Forderungsiiber-
tragung und die Zahlungsfihigkeit der De-
bitoren. Besondere Risikoprimien fiir be-
stimmte Linder stellt er nicht in Rech-
nung.

Interessante Resultate liefert die Studie
yEuropean Payment Index 2008 des In-
kasso-Dienstleisters Intrium Justitia. Dem-
nach weist das Zahlungsverhalien in den
einzelnen Lindern pravierende Unter-
schiede auf. In Portugal, Griechenland und
Zypern dauert es am lingsten, bis die Be-
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triebe ihre Rechnungen begleichen. In Zy-
pern etwa liegt die durchschnittliche Zah-
lungsverspiatung bei knapp 29 Tagen, in
Norwegen sind es nur sieben Tage. Die
héchsten Forderungsverluste ermittelten
die Inkasso-Experten in den baltischen
Staaten, in der Tschechischen Repubilik,
Polen, Portugal und der Slowakei. Insge-
samt gestiegen sind die Zahlungsrisiken
zuletzt in Spanien, Irland, Ttalien sowie in
Frankreich. Nach Einschitzung der Inkas-
so-Experten zégern aufgrund der Unsi-
cherheiten viele Firmenchefs beim Ein-

stieg ins Auslandsgeschift. Kein Wunder,
denn hohe Zahlungsausfille kinnen die
betroffenen Unternehmen in eine kriti-
sche, womdglich existenzgefihrdende La-
ge bringen.
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MNoch Fragen?

Semir Fersadi, Tel. 089 5118-335
E-Mail: fersadi@muenchen.ihk.de

Heilmaier GmbH Messedesign + Eichenstrafie 9a ¢ 82061 Neuried/Miinchen + Tel. +49 (0)89 74 50 67 - 0 » info@messedesign.de * www.messedesign.de
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