Schlechtes Rating — hohe Kosten

Vantargis | Sale-und-lease-back-Verfahren polieren die Bilanz auf

ine lahmende Konjunkiur.
E schwacher Konsum und der be-

grenzte Zugang zu Bankkredi-
ten setzen derzeit den Mittelstand be-
sonders unter Druck. Laut einer aktu-
ellen Ifo-Studie KHagen rund 44 % - das
sind fast die Hilfte aller Untemeh-
men - dber einen schwierigen Zugang
21 Bankkrediten. Die Gefahr einer Kre-
ditklermme wird gerade im Mittelstand
immer realer, sogar die Bundesbank
hat k(rzlich davor gewamnt. Die Ban-
ken handeln dabel nicht btswillig,
sondern  unterliegen  auferegten
Swingen von auBen. Aufgrund der all-
gemeinen wirtschaftlichen Lage ver-
sehlechtern sich die Ratings der Eun-
den. Daher missen Banken fir dasscl-
be Ereditvolumen mehr Elgenkapital
hinterlegen = dieses Ist jedoch auch
bl den Banken Mangelware,

/

I vialan Bllarzen
schiummeart Liquidititspoterzial

Mt giner strukturierten Finanzierung
und intelligenten, alternativen Finan-
slemngsformen gewlnnen Untemeh-
men Ligquiditit und somit Handlungs-
splelraum zurtick, Die Moglichkeiten
an alternativen Losungen sind vielfal-
tig und erginzen die klassische Bank-
finanzierung, Erfolgreiche Betriebe
bauen dabel auf eine strategische
Planung mit einem Mix an Finanzie-
mngsbausteinen. Welche Lisungen
fiir ein Unternehmen in der akiuellen
Lage geeignet sind, um die Kredit-
klemme zuumgehen, dchitet sich nach
der jeweiligen Situation und Anfor-
derung, Gerade in den Bilanzen vieler
mittelstindischer Firmen - besonders
in den inhabergefithrten— gibt es noch
gin erhebliches Potenzial, Liguiditit
aus vorbandenen Ressourcen zu gene-
rieren. Dazu gehoren in den Aktiva

zum Beispiel Gmundsticke, Gebiude,
Lagerbestinde. Forderungen und Ma-
schinen. Auch Marken. Patente und
Lizenzen kinnen zur Liquidititsstei-
gemung beitragen.

In der Praxis fumbtioniert die Liqui-
dititsbeschaffung zum Beispiel Giber
ein Sale-and-lease-back-Modell. Bel
dieser alternativen Finanzierungsform
verkauft das Unternehmen zundchst
das gebrauchte Anlagevermdgen bei-
spielsweise an die Vantargis Leasing
und erhilt dafir den Kaufprels sofort
ausgezahlt Direki im Anschiuss least
s dieses dann aurick. Besonders [ir
das produzsierende Gewerbe stellt die-
ses Vorgehen eine intelligente Mbg-
lichkeit zur Liquidititssteigerung dar.
Penn beim Sale-and -lease-back wind

Anlagevermbgen mobilisiert, es {\

ermaglicht eine Liguiditdrs- und
Enragsbeschaffung aus der Substanz
des Untemehmens. Verbindlichkeiten
konnen beglichen, neue Investitionen
getatigt werden. Far das Untemeh-
men fihlt" sich das Ganze wie die
Nutzung eines besicherten
Tilgungsdardehens an. jedoch mit As-
sets, die bisher dafir kaum nuizbar
Waren.

Gute Losungen bai
langen Zahlungsziclan

Bei hohen AuRenstinden aufgrund
langer Zahlungsziele ist Factoring eine
geeionete Lsung. Hierbel verkauft das
Untermmehmen fortdaufend die Forde-
rungen an sinen Factor und bekommit

sofort Geld. Factoring-Kunden erhal-
ten so kurzfristiz und planbar Liquidi-
tdt ohne zusitzliche Sichetheiten und
sie kfinnen auf diese Weise einen fast
umsatzkongruenten Liguiditdtsrah-
men erhalten.

Schnelizahler
wendan ausgeschlossan

Meben der Finanzlerung sind belm
klassischen Factoring auBerdem der
Ausfallschutz der Forderungen und
die Obernahme des Debitorenmanage-
menis in elner Dienstlelstung enthal-

ten. Zwischenzeitlich habt sich eine
Vielzahl unterschiedlicher Modelle am
Markt etabliert und Factoring-Gesell-
schaften wihlen nach den Gegehen-
helten und Wonschen fhrer Eunden
das passende Angebot aus, Beson-
ders beliebt Ist zum Belsplel das
Ausschnitts-Factoring,
bel dem der Kunde
Schnellzahler oder
auch  bestimmte
Eundengruppen
vom Factoring ous-
sehlleEt und auf die
Welse unniitige Gebilh-

ren elnspart,
Der wichtlgste Viartell der ge-
nannten Finanzierungsmodelle 15t
die Verklirzung der Unternehmens-
bilanz, wodurch elne verbesserie
Elgenkapltalquote ervelcht wivd, Auf-
grund der aktuellen Lage verbrau-
chen jedoch viele Gesellschaften das
verfugbare Elzenkapital und damit
die Liquidier, well sle so lhre
Forderungen
beglelchen,
Dadurch sinkt
das Rating und
die  Aumahme
neuer Kredite wird immer schwerer

oder zumindest (eurer.

Mit der aus Sale-and-lease-back
oder dem Factoring gewonnenen Li-
guidieit besteht hingegen die Mtglich-
keit, Kredite zurtickaofihren. Es gibt
im Alltag verschiedenste Lisungsan-
sdtze parallel ur Bankenfinanzierung,
ganz nach dem Liquidititsbedarf eines
Untermnehmers. Einsatzgebiete kinnen
Meuinvestitionen genauso sein wie
eine Umfinanzierung von Verbindlich-
keiten, das Auflésen hoher AuBenstin-
de. die Finanzerungz von Unterneh-
mensnachiolgen oder das Heben stil-
ler Reserven.




