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CASE STUDY

Mit einer starken Marke zu
frischer Liquiditat

Eine innovative Finanzierungslosung auf Basis immaterieller Wirtschaftsgtter
in Zusammenarbeit mit der TA Triumph-Adler AG

Im Document Business ist TA Triumph-Adler der Spezialist. Das Unternehmen
analysiert und berat Geschaftskunden individuell und realisiert den effizienten
Document-Workflow. Sowohl in Papier- als auch in elektronischer Form und
mit nachhaltigem Service. Mit Uber 170.000 installierten Systemen bei mehr als
33.000 zufriedenen Endkunden und mit 111 Jahren Erfahrung im ,,Document-
Business* ist der Konzern absoluter Marktfuhrer in Deutschland. Die TA
Triumph-Adler AG istim Prime Standard der Deutschen Borse notiert und
erzielte im Geschéftsjahr 2006 mit 1.400 Mitarbeitern einen Umsatz von 378
Mio. Euro. Sitz der AG ist NUrnberg.



kdnnen.

Durch gewerbliche Schutzrechte wie Marken,
Lizenzen und Patente konnen sich sowohl
jungen als auch alteingesessenen Mittelstand-
lern neue Finanzierungswege offnen. Davon
profitierte auch die traditionsreiche TA Triumph-
Adler AG, die durch eine innovative Finanzie-
rungslésung der Vantargis AG jetzt Uber mehr
Liquiditat verfigt und damit neue Investitionen
durchfihren kann.

Oft wird der Wert von geistigem Eigentum
(Infellectual  Property) von  Unternehmen,
Investoren und Banken unterschatzt. Neben
Verkauf oder entgelticher Uberlassung bieten
immateriele  WirtschaftsgUter noch weitere
Moglichkeiten fur die Kapitalfreisetzung, die oft
vergessen werden.

Die Vantfargis AG, MUnchen, hat innovative
Finanzierungsstrukturen fur , Intellectual
Property" ausgearbeitet, um stile Reserven
aufzudecken und Unternehmen schnell mit
frischem Kapital zu versorgen. Im Fall vom NUrm-
berger BUromaschinenexperten Triumph Adler
wurden Uber eine ,,Sale-and-Lease-Back" Trans-
akfion liquide Mittel Restrukturierung der Passiv-
seite der Bilanz bereitgestellt. Insbesondere ging
es fur die TA Triumph-Adler AG um die RUckfUh-
rung teurer Finanzierungsformen, wie z.B. Mezza-
nine, da diese das Unfernehmensergebnis zu
stark belasteten. Gleichzeitig solliten die Kapital-
kosten gesenkt werden, dafUr war eine
Neustrukturierung und Optimierung des Sicher-
heitenpools unumgdnglich. Das erforderliche
Kapital stellte Vantargis Uber Ihre Tochter AML-
Leasing zur VerfGgung.

Die Vorteile und Motivationen bei der Mobilisie-
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Aufgabenstellung

»Die Sale-and-Lease-Back Transaktion auf Basis der
Vertriebsmarke ,,Utax" Uber einen bankenunabhdn-
gigen Finanzierer war eine optimale Ergdnzung. Bei
einem besicherten Firmenkredit hafte die Marke nicht in
gleichem MalBe als Sicherheit eingebracht werden

Dr. Bernd Kéhler, Vorstand Finanzen, TA Triumph-Adler AG

rung von Anlagevermdgen und der Redlisierung
von Sale-and-Lease-back-Losungen sind vielfal-
tiger Natur. Die Lésung von Vantargis ermogli-
cht eine Liquiditfs- und Erfrags-Beschaffung
durch Anlagevermdgen des Kunden, die sonst
nur schwer hierflr genutzt werden kdnnen.
Langfristig in Anlagen, Maschinen - oder auch in
den immateriellen Vermdgensgegenstinden

- gebundenes Kapital wird aktiviert. Off kdnnen
zudem auch erhebliche stille Reserven aus Wert-
steigerungen aufgedeckt werden. Der Liquidi-
tatszufluss aus dem Verkaufserlds eréffnen dem
Unternehmen weit reichende neue Spielr&ume:
Bestehende Kredite kdénnen zurickgefUhrt,
strafegische Investitionen in Wachstum durch-
gefUhrt und gleichzeitig zur Optimierung von
Bilanz- und  Ergebnisstrukturen  eingesetzt
werden.

Christian Schultes, Vorstand fOr Finanzen bei
Vantargis, erkldrt: ,,Ein Sale-and-Lease-Back als
Sonderform des Leasings bringt Mittelstandlern
neben der schnellen Kapitalfreisetzung einen
entscheidenden Vorteil: Die Kreditinien der
Hausbanken werden nicht belastet."

Das Leasing der Verfriebsmarke ,Utax" Uber
einen bankenunabhdngigen Finanzierer war
laut Bernd Kohler, Finanzvorstand der TA
Triumph-Adler AG, eine optimale Alternative.
,Bei einem besicherten Firmenkredit hdtte die
Marke nicht in gleichem MaBe als Sicherheit
eingebracht werden kénnen.", so Kohler.

Triumph Adler wird auch weiterhin auf Know-
How von Finanzpartnern wie Vantargis sefzen,
wenn es darum geht, neue Wachstumschan-
cen zu nutzen.

¢ Restrukturierung der Passivseite der Bilanz

¢ RUckfUhrung teurer Finanzierungsformen wie Mezzanine

www.iriumph-adler.de

¢ Optimierung der Kapitalkosten

¢ Neustrukturierung und Optimierung des Sicherheitenpools

Unsere LOsung

Bereitstellung von Liquiditat Gber immaterielle WirtschaftsgUter
bzw. IP (Infellectual Property)
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